	Утверждаю:

Министр образования и науки

Республики Бурятия

___________А.В. Дамдинов

«___» __________2012 г.


	Утверждаю:

И.о. председателя

 Комитета экономического развития Администрации  г. Улан-Удэ

___________З.Г. Сангадиев

«___» __________2012 г.
	Утверждаю:

Председатель РОО «Совет молодых ученых Республики Бурятия»

___________Н.В. Базарова

«____» ________2012 г.



	
	
	


ПОЛОЖЕНИЕ

о проведении Инвестиционной сессии для молодых ученых 

Республики Бурятия
1. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ

 1.1. Настоящее Положение о проведении Инвестиционной сессии (далее Сессия) для молодых ученых Республики Бурятия (далее – Положение) разработано в соответствии с основными мероприятиями Республиканской целевой программы «Молодежь Бурятии» на 2011-2015 гг., п. 2.3.2. «Включение студентов, аспирантов и молодых ученых ВУЗов и научных учреждений в инновационную деятельность, в том числе деятельность малых предприятий».
1.2. Положение является основным документом для проведения Сессии и определяет цель, задачи, условия конкурсного отбора участников и порядок проведения Сессии. 
2. ЦЕЛИ И ЗАДАЧИ СЕССИИ

2.1. Цели Сессии:
2.1.1. Стимулирование реализации перспективных инвестиционных проектов; 

2.1.2. Содействие в поиске инвестиционной поддержки инвестиционных проектов;

2.1.3. Коммерциализация результатов научных исследований и разработок.
2.2. Задачи:
2.2.1. Поиск инвестиционных проектов молодых ученых и научных, инженерно-технических работников.

2.2.2. Формирование у участников компетентностей  по широкому кругу вопросов, касающихся процессов коммерциализации знаний.

2.2.3. Формирование у участников юридических и экономических навыков во взаимоотношениях с инвесторами и другими участниками проектов, также подходов и методологии ведения с ними переговоров по итогам проведения семинаров
2.2.4. Привлечение инвестиционных средств для коммерциализации научных разработок.
2.2.5. Создание малых инновационных предприятий при высших учебных заведениях Республики Бурятия
3. УЧАСТНИКИ СЕССИИ
3.1. Сессия проводится для молодых ученых, научных и инженерно-технических работников в возрасте до 35 полных лет на момент подачи заявки на участие в отборочном конкурсе,  осуществляющих свою деятельность в области инновационных научных разработок на территории Республики Бурятия.
3.2. Участниками Сессии в качестве бизнес-менеджеров могут стать выпускники вузов и сузов, молодые ученые, молодые специалисты предприятий и организаций г.Улан-Удэ и муниципальных образований Республики Бурятия в возрасте до 35 полных лет на момент подачи заявки на участие в отборочном конкурсе, а также юридические лица, организации и индивидуальные предприниматели, реализующие инвестиционные проекты (осуществляющие капитальные вложения) за счет собственных  и (или) привлеченных средств, инвестиционные, венчурные российские и зарубежные фонды, органы исполнительной власти Республики Бурятия и Российской Федерации.

4. РУКОВОДСТВО СЕССИИ
4.1 Организаторами  Сессии являются  Министерство образования и науки  Республики Бурятия (далее – МОиН РБ), Комитет экономического развития Администрации г. Улан-Удэ,  РОО «Совет молодых ученых Республики Бурятия» (далее РОО СМУ РБ) 
4.2. Организаторы Сессии осуществляют следующие функции:

· утверждают настоящее Положение;

·  готовят информационное сообщение о Сессии и организуют освещение на сайте Комитета по молодежной политике Министерства образования и науки Республики Бурятия (www.kommolrb.ru), на сайте Администрации г. Улан-Удэ и на сайте Делового портала г. Улан-Удэ  и в средствах массовой информации;

· принимают заявки, документы, материалы от претендентов на участие в Сессии; 

· несут ответственность за хранение заявок и всей документации, необходимой для проведения Сессии;
· формируют состав экспертной комиссии;
· оформляют документы участников Сессии для рассмотрения их экспертной комиссии и потенциальными инвесторами; 

· вносят изменения и дополнения в настоящее Положение;
· формируют и утверждают программу Сессии;
· разрабатывают критерии отборочного конкурса;

· организуют поиск и приглашение инвесторов.
5. ПОРЯДОК И СРОКИ ПРОВЕДЕНИЯ СЕССИИ.

5.1. Сессия  проводится с 16 апреля по 20 сентября 2012 года.

5.2. Этапы и сроки Инвестиционной сессии

1этап. Поиск проектов
       2 этап. Отбор перспективных инновационных проектов (конкурс).

      3 этап. Образовательные семинары «Инновационное предпринимательство и трансфер технологий»
      4 этап. Презентация инновационных проектов. «Сватовство»

      5 этап. Выпуск каталога инновационных проектов
      6 этап. Конкурсный отбор бизнес-менеджеров

      7 этап. Курсы для бизнес-менеджеров
      8 этап. «Технологическая свадьба» (создание  бизнес-команд)

9 этап. Выставка – презентация инновационных проектов в рамках Байкальского   экономического форума (14-15 сентября 2012 года)
Этап 1: Поиск проектов (с 28.03. по 10.04.2012 г.)
Осуществляется тремя способами:

· Работа со СМИ;

· Контакты с научными и образовательными организациями;

· Анализ имеющихся сборников по инновационной деятельности и результатов республиканских конкурсов (научно-технических разработок, инновационных проектов и конкурса молодых ученых). 
Этап 2: Отбор проектов (с 11.04. по 13.04.2012 г.) (конкурс)(см. Приложение № 1) проводится на основе мнения экспертов, существующих запросов инвесторов и следующих критериев:

· научно-технический уровень;
· коммерческий потенциал разработки;
· стадия разработки;
· срок доведения разработки до готового продукта;
· организация выполнения проекта;
· социально-экономический эффект.
Этап 3. Образовательные семинары «Инновационное предпринимательство и трансфер технологий» (с 16.04. по 21.04.2012 г.)
(Программа см. приложение № 2)
Этап 4. Презентация инновационных проектов. «Сватовство» 21.04.2012 г.
Этап 5. Выпуск каталога инновационных проектов (с 23.04. по 11.05.2012 г.)

Этап 6: Конкурсный отбор бизнес-менеджеров ( с 11.05 по 06.05.2012 г.). Проведение автоматизированного тестирования с целью выявления компетенций кандидатов.


Осуществляется через Интернет (web портал oirb.ru) с использованием тематических тестов по направлениям:

· основы экономики;
· менеджмент;
· предпринимательские способности.
Этап 7. Курсы для бизнес-менеджеров. (с 11.06. по 15.06.2012 г.) (Программа см. приложение № 3) 
 Этап 8. «Технологическая свадьба» 15.06.2012 г. Создание  бизнес-команд, подписание соглашение о намерениях между научными разработчиками и бизнес-менеджерами.
Этап 9. Выставка – презентация инновационных проектов в рамках Байкальского   экономического форума (14-15 сентября 2012 года)
В результате Выставки-презентации будут отобраны проекты, имеющие лучшие научно-технические, экономические и финансовые показатели. Это один из самых успешных путей для сведения и организации общения инвесторов и разработчиков проектов, во время которого инноваторы делают представление бизнес-предложения для потенциальных инвесторов. Потенциальные инвесторы – предприниматели и представители предприятий, по предварительным переговорам проявившие интерес к участию в инвестиционной сессии.

5.4. Положение о проведении  Инвестиционной сессии размещено на сайте Комитета по молодежной политике Министерства образования и науки Республики Бурятия: kommolrb.ru, на сайте Администрации г. Улан-Удэ и на сайте Делового портала г. Улан-Удэ.
5.5. Контактное лицо: 

Базарова Наталья Владимировна, ведущий специалист ГУ «Молодежный центр Республики Бурятия» Министерства образования и науки Республики Бурятия, председатель РОО «Совет молодых ученых Республики Бурятия»,

 тел. 21-50-01, e-mail:  smu_rb@mail.ru
Рябушева Александра Викторовна, ведущий специалист Министерства образования и науки Республики Бурятия, тел. 21-21-25.
Приложение № 1
к Положению о Сессии
ПОЛОЖЕНИЕ 

О ПРОВЕДЕНИИ ОТБОРОЧНОГО КОНКУРСА ПРОЕКТОВ 

в рамках проведения 

Инвестиционной сессии для молодых ученых
Участие в отборочном конкурсе проектов (далее Конкурс)  осуществляется как посредством их выдвижения инициатором проекта (инвестором), так и путем выдвижения инвестиционных проектов от отраслевых министерств (республиканских комитетов, служб и т.п.) общественных объединений, организаций и предпринимателей, финансовых организаций. 

1. ОСНОВНЫЕ КРИТЕРИИ ОТБОРА ИНВЕСТИЦИОННЫХ ПРОЕКТОВ,

ПРЕДСТАВЛЕННЫХ УЧАСТНИКАМИ КОНКУРСА
1.1. Инвестиционные проекты, представленные на конкурсный отбор, ранжируются по следующим критериям: 

·  Научно-технический уровень - наличие публикаций в реферируемых
научных журналах, в том числе в сборниках тезисов российских и международных научных конференций.
·  Коммерческий потенциал разработки - наличие представления о
потребителях инновационной продукции или технологии и ее конкурентных
преимуществах, подтверждаемых письмами заинтересованности от этих потребителей.
· Стадия разработки - не ниже проведения лабораторных, полевых экспериментов с
представлением, например, протокола испытаний, подписанного
руководителем лаборатории, где проводились испытания. 
· Срок доведения разработки до готового продукта (для фармацевтики до 7 лет)
· Организация выполнения проекта - представление о том, как и где
проект будет доводиться до коммерческой стадии (желательно, чтобы было
представление о том, кто будет производить и кто продавать).
· Соответствие инвестиционного проекта стратегическим направлениям социально-экономического развития Республики Бурятия.

1.2. Не допускаются к участию в Конкурсе проекты, представленные юридическими или физическими лицами, которые:

· находятся в стадии реорганизации, ликвидации или банкротства;

· не представили полный пакет документов, определенных настоящим Положением.

2. УСЛОВИЯ КОНКУРСА
2.1.  Представленные на конкурс инвестиционные проекты должны соответствовать следующим требованиям:
· По проекту предусматривается внедренческая или инновационная деятельность

· По проекту предусматривается хозяйственная деятельность в сельской местности
2.2. По результатам отборочного конкурса проекты будут объединены в следующие группы: 

· энергетика и энергосбережение; 

· химические технологии, нано- технологии и биотехнологии; 

· промышленные и строительные технологии и производства; 

· агропромышленные технологии и производства; 

· информационно- коммуникационные и авиакосмические технологии; 

· медицина, медицинская техника и технологии, фармация; 

· рациональное природопользование, ресурсосбережение и защита от чрезвычайных ситуаций; 

· новые материалы; 

·  инвестиционные проекты для развития муниципального образования Республики Бурятия;
· и другие.
3. ПОРЯДОК И СРОКИ ПОДАЧИ ЗАЯВОК НА УЧАСТИЕ В КОНКУРСЕ

3.1. Участники представляют организатору Конкурса следующие документы (на бумажном и электронном носителях): 

· регистрационную форму участника согласно установленной форме (Приложение № 4 к настоящему Положению); 
· приложение к регистрационной форме (Приложение № 5 к настоящему Положению)
· копию свидетельства о государственной регистрации организаций;

· заключение муниципального образования Республики Бурятия и (или) соответствующего органа исполнительной власти Республики Бурятия о целесообразности реализации данного инвестиционного проекта на территории Республики Бурятия.
3.2. Требования к заявке на участие в Конкурсе.

3.2.1. Регистрационная форма, заполненная не полностью, или не подписанная участником, считается недействительной, а соответствующая конкурсная заявка рассмотрению не подлежит. 

3.2.2. Приложение к регистрационной форме представляется в виде файла MS Word 97 – 2003 c расширением doc и размером не более 1 мБ. Файл должен содержать шесть страниц формата А4  со следующими минимальными размерами полей: верхнее – 29 мм, нижнее – 20 мм, левое – 30 мм, правое – 15 мм. Каждая страница должна  содержать озаглавленный текст в соответствии с Приложением 2 к настоящему Положению.  Общий объем текста приложения не может превышать 6 страниц формата А4 при размере шрифта не менее 10 пунктов и межстрочном промежутке не менее 1,5 линии
3.2.3.   Стоимость обучения – 1500 рублей, включает в себя оплату за питание и раздаточный материал. Оплату производить на расчетный счет РОО «Совет молодых ученых Республики Бурятия»:
Реквизиты:

Региональная общественная организация «Совет молодых ученых»

ИНН 0323826108, КПП 032301001

ОАО АК «Байкал банк»

р/с 40703810300000000477, БИК 048142736, к/р 30101810200000000736

3.2.3. Заявки принимаются до 10 апреля 2012 г. по адресу: г. Улан-Удэ, ул. Ранжурова, д. 8, каб. 503, Базарова Наталья Владимировна, раб.тел. 21-50-01, e-mail: smu_rb@mail.ru
Приложение № 2
к Положению о Сессии
3 этап (16-21 апреля 2012 г.) 

Программа образовательных семинаров

«Инновационное предпринимательство и трансфер технологий»

Данный краткосрочный курс направлен на  повышение квалификации научных сотрудников, планирующих создать собственные инновационные компании, а также на повышение квалификации руководителей и специалистов малых инновационных предприятий. 

Целью курса «Инновационное предпринимательство и трансфер технологий» является формирование у слушателей компетентностей  по широкому кругу вопросов, касающихся процессов коммерциализации знаний. Для достижения этой цели в курсе ставится задача формирования у слушателей определенного понятийного аппарата, а также ряда профессиональных навыков, связанных с управлением процессами коммерциализации результатов НИОКР. Особенностью курса является то, что слушатели получат систематизированное представление о наиболее эффективных сценариях коммерциализации результатов НИОКР и технологий и об основах построения технологического бизнеса в условиях современной российской и мировой экономики. Слушатели получат практические навыки по вопросам выбора модели коммерциализации разработки,  подготовки  и представления проекта инвесторам.

Структура курса включает в себя следующие разделы:

· Переход от идеи к рынку: коммерциализация технологий;

· Оценка коммерческого потенциала результатов НИОКР и технологий;

·  Формирование модели коммерциализации;

· Интеллектуальная собственность в проектах коммерциализации;

· Продвижение нового товара на рынок;

· Формирование проекта и представление его инвестору

Формы организации учебных занятий включают в себя как лекции, так и практические занятия, в том числе самостоятельную работу над собственным проектом слушателя. 

К образовательным результатам курса можно отнести формирование у слушателей следующих профессиональных компетентностей:

· понимания сути процессов коммерциализации НИОКР и технологий;

· навыков анализа бизнеса и нахождения новых технологических возможностей для его развития;

· навыков анализа технологических рынков и построения прогнозов их развития;

· навыков оценки коммерциализуемости  результатов НИОКР и их потенциальной ценности для бизнеса.

· навыков  формирования проекта и представления его потенциальному инвестору

Требования к методике обучения: практическая направленность, нацеленность на выработку у  слушателей навыков инновационного предпринимательства, востребованных в современных условиях; использование методик и технологий обучения, включающих активные методы обучения («кейс-стади»), анализ конкретных примеров из практики предпринимательства, стимулирование взаимодействия между обучающимися, задания для самостоятельного решения, работа в команде; использование презентаций, раздаточного материала, активное интерактивное взаимодействие со слушателями.

Общий объем часов (аудиторные занятия):    48  часов

 Режим занятий:  6 занятий по 8 часов 
Преподаватели: С.В. Мельченко – генеральный директор ЗАО УК Томский центр венчурных инвестиций», Е.Д. Мельченко – главный специалист ЗАО УК Томский центр венчурных инвестиций»

	№ п/п
	Наименование разделов и дисциплин
	Всего
	В том числе

	
	
	
	лекции
	семина-ры

практич.

занятия

	1
	2
	3
	4
	5

	1.
	 Процесс коммерциализации результатов научных исследований – движение по инновационной цепочке
	2
	2
	

	2
	Технология оценки коммерческого потенциала бизнес-идеи и  научной разработки
	2
	2
	

	3
	Правовое обеспечение  коммерциализации разработок
	4
	4
	

	4
	Управление и коммерциализация интеллектуальной собственности. 
	4
	4
	

	5
	Тренинг: разработка плана коммерциализации научной разработки
	4
	
	4

	6
	Организация нового бизнеса (создание МИП)
	2
	2
	

	7
	Создание и развитие команды инновационного проекта. Инновационный менеджер как личность и специалист
	4
	2
	2

	8
	Особенности продвижения на рынок инновационной продукции
	4
	4
	

	9
	Бизнес-планирование,  Международный стандарт бизнес-плана инновационного предприятия
	4
	4
	

	10
	Подготовка и представление проектов для инвесторов. 
	4
	4
	

	11
	Инвестиции в инновационный бизнес. Типы инвесторов. 
	2
	2
	

	12
	Тренинг: подготовка и представление проекта для инвестора 
	12
	
	12

	13
	Индивидуальные консультации в свободные часы преподавателей
	
	
	

	
	
	48
	30
	18


СОДЕРЖАНИЕ РАЗДЕЛОВ

1. Процесс коммерциализации результатов научных исследований – движение по инновационной цепочке

Этапы коммерциализации разработки.  Основные проблемы при коммерциализации. Система государственной поддержки инновационной деятельности. Инфраструктура инновационной деятельности. Особенности инновационного предпринимательства в России. Фонды и программы государственной поддержки предприятий малого и среднего     инновационного бизнеса. Инновации и предпринимательство в среде студенческой бизнес-команды и стартапа. Что нужно для успеха инновационного предприятия. Как научиться инновационному предпринимательству, какой набор предметных знаний и «поведенческих моделей» нужен для этого.

2. Технология оценки коммерческого потенциала бизнес-идеи и научной разработки

Как возникают бизнес-идеи? Поиск бизнес-идей с помощью креативных методик (мозговой штурм, «морфологический ящик»и т.п.). Основные критерии, применяемые при оценке коммерческого потенциала бизнес-идеи и научной разработки. Источники информации для проведения оценки. Последовательность действий (технология) оценки. Разработка плана коммерциализации технологии.

3. Правовое обеспечение коммерциализации  разработок

Патентное право. Объекты патентного права: изобретение, полезная модель, промышленный образец. Объекты, не являющиеся объектами патентных прав.  Изобретение. Понятие, условия патентоспособности изобретения. Объекты изобретений. Признаки объектов изобретений.

Права и обязанности патентообладателя. Оценка способности  патентоспособности изобретения. Оформление патентных прав.

Авторское право. Объекты авторских прав : произведения науки (в том числе программы для ЭВМ), производные и составные (в том числе базы данных). Объекты, не являющиеся объектами авторских прав. Государственная регистрация программ для ЭВМ и баз данных. 

Законодательство  РФ, регламентирующие вопросы охраны ИС. Конституция РФ. Гражданский кодекс РФ. Ч.1,2,4. Понятие интеллектуальной собственности. Виды объектов интеллектуальной собственности.  Интеллектуальные права. Понятие интеллектуальных прав: исключительное (имущественное  право) и личные неимущественные права. Субъекты прав. Объем прав. Государственная регистрация интеллектуальной собственности. Право на секрет производства (ноу-хау).

4. Управление и коммерциализация интеллектуальной собственности 
Договор о правах участников инновационной компании. Положение о коммерческой тайне и оформление ноу-хау. Опционные договора с ключевыми сотрудниками. Примеры успеха инновационных компаний от идеи до продукта на рынке.

             Способы защиты интеллектуальной собственности. Авторы и владельцы интеллектуальной собственности. Бухгалтерский учет интеллектуальной собственности. Способы передачи интеллектуальной собственности (лицензионное соглашение, договор об отчуждении прав). Форматы договоров. Амортизация, формы поступления, стоимостная оценка и выбытие нематериальных активов.

5. Организация нового бизнеса

Документы необходимые для организации нового бизнеса. Уставной капитал, учредители, организационно правовые формы компании преимущества и недостатки. Поиск инвестиций  

6. Создание и развитие команды инновационного проекта. Инновационный менеджер.

Создание и развитие команды инновационного проекта: участники, их роли, мотивация, лидер и его роль. Область деятельности инновационного менеджера. Знания и умения, которыми должен обладать инновационный менеджер. Взаимодействие инновационного менеджера с разработчиком, с владельцем интеллектуальной собственности, с промышленным партнером. Команда инновационного проекта. Инновационная триада: менеджер – маркетолог – технический директор.

7. Особенности продвижения на рынок  инновационной продукции

Интеллектуальная собственность как специфический товар на рынке. Особенности продвижения инновационной продукции. Причины успеха и неуспеха инновационной продукции на рынке.

 Маркетинг инноваций. Значение маркетинговых исследований для разработки инновационных стратегий предприятия. Основные этапы и методы маркетинговых исследований. Классификация рынков. Основные методы расчета емкости рынка. Методы оценки конкурентной позиции предприятия: бальная оценка, многоугольник конкурентоспособности, оценка потенциала конкурентоспособности фирмы. Бенчмаркетинг: понятие и сущность метода. Этапы и техника проведения бенчмаркинга.

8. Бизнес-планирование, Международный стандарт бизнес-плана инновационного предприятия

Структура и содержание бизнес-плана стартующего инновационного бизнес-проекта, представляемого инвестору от британской компании Оксфорд Инновэйшн. Управление инновационным проектом. Инвестиционный бюджет инновационного проекта. Основные статьи затрат компании и формирование потока денежных средств. Показатели экономической эффективности проекта и требования, предъявляемые к инновационному проекту.

9. Подготовка и представление проектов для инвесторов.

Форма представления проекта, основные разделы презентаций «Проблема на рынке», «Решение»  «Конкуренты», «Конкурентные преимущества», «Потребители», «Рынок»,  «Объем продаж» «Маркетинговая стратегия», «Интеллектуальная собственность», «Этапы развития проекта»,  «Команда проекта», «Инвестиции». 

10. Инвестиции в инновационный бизнес. Типы инвесторов. Структура сделок

Источники инвестиций в инновационный бизнес. Типы инвесторов и их критерии выбора проектов. Текущая и будущая стоимость компании. Структура уставного капитала до и после сделки.

Приложение 3

к Положению о Сессии

7 этап (11-15 июня 2012 г.) 

Структура курса для начинающих инновационных бизнес-менеджеров
Общий объем часов (аудиторные занятия):    40  часов

Режим занятий:  5 занятий по 8 часов 

Преподаватели: С.В. Мельченко – генеральный директор ЗАО УК «Томский центр венчурных инвестиций», Е.Д. Мельченко – главный специалист ЗАО УК «Томский центр венчурных инвестиций»

	№ п/п
	Наименование разделов и дисциплин
	Всего
	В том числе

	
	
	
	лекции
	семина-ры

практич.

занятия

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Этап реализации инновационного проекта. Технология оценки коммерческого потенциала инновационного продукта
	2
	2
	

	2
	Управление интеллектуальной собственностью, нематериальные активы компании. 
	4
	4
	

	3
	Организация нового бизнеса (создание МИП)
	2
	2
	

	4.
	Создание и развитие команды инновационного проекта. Инновационный менеджер как личность и специалист
	4
	2
	2

	5
	Особенности продвижения на рынок инновационной продукции
	4
	4
	

	6
	Бизнес-планирование,  Международный стандарт бизнес-плана инновационного предприятия
	4
	4
	

	7
	Подготовка и представление проектов для инвесторов. 
	4
	4
	

	8
	Инвестиции в инновационный бизнес. Типы инвесторов. Структура сделок. Особенности структурирования инвестиционной сделки в рамках российского законодательства.
	4
	4
	

	9
	Венчурное финансирование в России и за рубежом.
	4
	4
	

	13
	Тренинг: подготовка и представление проекта для инвестора 
	8
	
	8

	14
	Индивидуальные консультации в свободные часы преподавателей
	
	
	

	
	
	40
	30
	10


СОДЕРЖАНИЕ РАЗДЕЛОВ

1. Технология оценки коммерческого потенциала инновационного продукта

Основные критерии, применяемые при оценке коммерческого потенциала инновационного продукта. Источники информации для проведения оценки. Последовательность действий (технология) оценки. 

Сущность понятий «инновация» и «инновационная деятельность». Примеры инноваций и их отличие от новаций. Примеры применения понятий «инновация» и «инновационная деятельность» на практике.

Этапы реализации инновационного проекта: Pre-Seed (идея), Seed (посев), Start-Up, Early stage (быстрый рост), Expansion (расширение), Public (публичная). Необходимые инвестиции на разных этапах реализации проекта и поступление прибыли. Примеры этапов реализации инновационного проекта. Упражнение по определению этапов реализации инновационного проекта.

2. Управление интеллектуальной собственности, нематериальные активы компании 
Договор о правах участников инновационной компании. Положение о коммерческой тайне и оформление ноу-хау. Опционные договора с ключевыми сотрудниками. Примеры успеха инновационных компаний от идеи до продукта на рынке.

             Способы защиты интеллектуальной собственности. Авторы и владельцы интеллектуальной собственности. Бухгалтерский учет интеллектуальной собственности. Способы передачи интеллектуальной собственности (лицензионное соглашение, договор об отчуждении прав). Форматы договоров. Амортизация, формы поступления, стоимостная оценка и выбытие нематериальных активов.

Основные правовые и нормативные акты, регулирующие отношения в области охраны результатов интеллектуальной деятельности. Примеры в области охраны результатов интеллектуальной деятельности в инновационном бизнесе.

Правовые режимы регулирования и охраны интеллектуальной собственности: авторское право, патентное право, изобретение, полезная модель, промышленный образец, секрет производства (ноу-хау), средства индивидуализации (товарный знак и т.д.). Примеры применения правовых режимов регулирования и охраны интеллектуальной собственности в инновационном бизнесе.

Методы правовой охраны результатов интеллектуальной деятельности. Стратегия управления интеллектуальной собственностью. Примеры методов защиты интеллектуальной собственности и расходы на их применение. 

Выбор оптимальной формы правовой охраны результатов интеллектуальной деятельности. Риски правового обеспечения в инновационном бизнесе. Упражнение «Поиск объектов защиты и выбор оптимальной формы правовой охраны результатов интеллектуальной деятельности».

3. Организация нового бизнеса

Документы необходимые для организации нового бизнеса. Уставной капитал, учредители, организационно правовые формы компании преимущества и недостатки. Поиск инвестиций.  

Виды организационно-правовой формы для малой инновационной компании. Алгоритм выбора организационно-правовой формы. Подготовка учредительных документов и регистрация малого инновационного предприятия. Достоинства и недостатки отдельных организационно-правовых форм:

· Общество с ограниченной ответственностью (ООО)

· Закрытое акционерное общество (ЗАО)

· Открытое акционерное общество (ОАО)

· Предприниматель без образования юридического лица (ПБОЮЛ)

· Некоммерческая организация

· Фонд 

· Кооператив граждан

· Товарищество

 
Примеры выбора организационно-правовых форм. Упражнение по выбору организационно-правовой формы для малой инновационной компании. 

Подготовка учредительных документов и регистрация малого инновационного предприятия. Примеры.

Общие правила взаимодействия участников компании и инвестора. Кейсы взаимодействия участников компании и инвестора.
 Документы, определяющие порядок взаимодействия между инвесторами и другим акционерами компании:
· Устав общества. Разграничение компетенции органов управления. Условия голосования. Порядок распределения прибыли. Пример Устава общества и порядок взаимодействия инвесторами и другим акционерами компании.

· Договор об учреждении компании. Порядок осуществления совместной деятельности по учреждению общества, размер уставного капитала общества, размер и номинальную стоимость доли каждого из учредителей общества, а также размер, порядок и сроки оплаты таких долей в уставном капитале общества. Пример договора об учреждении компании и порядок взаимодействия инвесторами и другим акционерами компании.

· Соглашения участников – акционерные соглашения. Сущность и варианты соглашений.  Пример соглашения участников – акционерного соглашения.

· Упражнение по формированию участниками семинара документов, определяющих порядок взаимодействия с инвесторами и другим акционерами компании.
Целевые консультации участников семинара по теме «Разграничение полномочий между инвесторами и другим акционерами компании».
4. Создание и развитие команды инновационного проекта. Инновационный менеджер.

Создание и развитие команды инновационного проекта: участники, их роли, мотивация, лидер и его роль. Область деятельности инновационного менеджера. Знания и умения, которыми должен обладать инновационный менеджер. Взаимодействие инновационного менеджера с разработчиком, с владельцем интеллектуальной собственности, с промышленным партнером. Команда инновационного проекта. Инновационная триада: менеджер – маркетолог – технический директор.

5. Особенности продвижения на рынок  инновационной продукции

Интеллектуальная собственность как специфический товар на рынке. Особенности продвижения инновационной продукции. Причины успеха и неуспеха инновационной продукции на рынке.

 Маркетинг инноваций. Значение маркетинговых исследований для разработки инновационных стратегий предприятия. Основные этапы и методы маркетинговых исследований. Классификация рынков. Основные методы расчета емкости рынка. Методы оценки конкурентной позиции предприятия: бальная оценка, многоугольник конкурентоспособности, оценка потенциала конкурентоспособности фирмы. Бенчмаркетинг: понятие и сущность метода. Этапы и техника проведения бенчмаркинга.

6. Бизнес-планирование, Международный стандарт бизнес-плана инновационного предприятия

Структура и содержание бизнес-плана стартующего инновационного бизнес-проекта, представляемого инвестору от британской компании Оксфорд Инновэйшн. Управление инновационным проектом. Инвестиционный бюджет инновационного проекта. Основные статьи затрат компании и формирование потока денежных средств. Показатели экономической эффективности проекта и требования, предъявляемые к инновационному проекту.

7. Подготовка и представление проектов для инвесторов.

Форма представления проекта, основные разделы презентаций «Проблема на рынке», «Решение»  «Конкуренты», «Конкурентные преимущества», «Потребители», «Рынок»,  «Объем продаж» «Маркетинговая стратегия», «Интеллектуальная собственность», «Этапы развития проекта»,  «Команда проекта», «Инвестиции». 

8. Инвестиции в инновационный бизнес. Типы инвесторов. Структура сделок

Источники инвестиций в инновационный бизнес. Типы инвесторов и их критерии выбора проектов. Текущая и будущая стоимость компании. Структура уставного капитала до и после сделки.

  Общие условия инвестиционной сделки. Рассмотрение примеров условий инвестиционной сделки.

Влияние оценки стоимости компании на структуру сделки. Примеры влияния оценки стоимости компании на структуру сделки.

Методы оценки стоимости компаний ранних стадий. Примеры методов оценки стоимости компаний на ранних стадиях.

Методы оценки прогнозной стоимости компании и примеры их применения:

· Метод чистого дохода.

· Метод сравнения по отношению P/S. 

· Метод венчурного капитала. 

· Метод трех сценариев. 

· Переход к стоимости компании до и после сделки (pre-money и post-money).

· Упражнение по оценке стоимости компании: прогнозная терминальная стоимость, стоимость pre-money и post-money.

Критерии выхода венчурного инвестора из компании. Примеры применения критериев выхода венчурного инвестора из компании.

Формы выхода венчурного инвестора. Примеры формы выхода венчурного инвестора из компании.

9. Венчурное финансирование в России и за рубежом.

 Виды венчурных инвестиций: институциональные фонды, бизнес-ангелы, сети бизнес-ангелов, IPO, площадка РИИ ММВБ. Венчурное инвестирование в мире. Российские институты развития Фонд содействия развитию МП в НИС, ФПИ РВК, фонд Сколково, правила работы, требование к проектам.

Инвестиции в компании, их виды. Источники финансирования на разных этапах жизненного цикла инновационных проектов для развития малых инновационных предприятий: бутстрэппинг, финансирование бизнес-ангелами, государственные фонды, венчурное финансирование, проектное (стратегическое) финансирование, банковские кредиты, IPO (выход на фондовый рынок). Понятие прямых и портфельных инвестиций. Примеры прямых и портфельных инвестиций. Примеры  соответствующих видов финансирования деятельности малых инновационных предприятий на разных этапах жизненного цикла инновационных проектов.

Бизнес-ангельское финансирование деятельности малых инновационных предприятий. Схема работы бизнес-ангелов. Кейс Национального Содружества Бизнес-Ангелов России (СБАР).

Различие между инвестиционными займами и инвестициями в капитал компании. Примеры инвестиционных займов и инвестиций в капитал компании. Упражнение по определению видов инвестиций.

В результате обучения слушатели должны:
· Понять роль инноваций и инновационной деятельности в современной российской и мировой экономике.

· Приобрести практические навыки системного формирования инновационного проекта.

· Приобрести знания в области инновационного менеджмента применительно к структурированию инвестиционной сделки и специфике деятельности малых  предприятий.

· Изучить методы оценки стоимости компаний ранних стадий.
· Сформировать практические навыки работы с интеллектуальной собственностью: внесение в уставной капитал, заключение лицензионных соглашений, покупка интеллектуальной собственности.
· Изучить нормативно-правовую базу взаимодействия между участниками инновационного проекта и структурирования инвестиционной сделки.
· Получить знания об организационно-правовых формах венчурной компании и её органах управления.

· Научиться применять полученные знания и навыки в инновационном бизнесе и реализации повседневных практических задач.
· Сделать экспертную оценку инвестиционных проектов, представленных на Сессии.
Приложение 4
к Положению о Сессии
Содержание регистрационной формы

	Сведения об участнике Конкурса

	Фамилия, Имя, Отчество
	

	Наименование проекта
	

	Направление
	· энергетика и энергосбережение; 

· химические технологии, нано- технологии и биотехнологии; 

· промышленные и строительные технологии и производства; 

· агропромышленные технологии и производства; 

· информационно- коммуникационные и авиакосмические технологии; 

· медицина, медицинская техника и технологии, фармация; 

· рациональное природопользование, ресурсосбережение и защита от чрезвычайных ситуаций; 

· новые материалы;

· инвестиционные проекты для развития муниципального образования Республики Бурятия.

	Дата рождения
	

	Должность, место работы
	

	Образование 
	

	Ученая степень
	

	Стаж работы общий, в отрасли, в коллективе 
	

	Трудовая деятельность / учеба за последние 3 года:

месяц и год поступления/ухода;

должность / форма обучения;

название и координаты организации.
	

	Телефон, адрес электронной почты:
	

	Сведения о научно-образовательном учреждении,

об организации (если применимо)

	Наименование
	

	Организационно-правовая форма
	

	ИНН, ОГРН
	

	Основной вид деятельности предприятия, учреждения / оказываемые услуги
	

	Юридический адрес организации: адрес, индекс предприятия, телефон, факс:
	

	Фактический адрес
	

	Контактный телефон
	

	E-mail:
	


Я согласен с условиями Инвестиционной сессии для молодых ученых, определенными в Положении о ней.

	
	
	
	
	

	Дата
	
	Подпись
	
	Ф.И.О


Приложение № 5
к Положению о Сессии
Содержание приложения к регистрационной форме 

	№№
	Заголовок
	Содержание

	 Описание проекта

	1.
	Наименование проекта
	

	2.
	Цель, задачи проекта
	

	3.
	Научно-технический уровень
	

	4.
	Коммерческий потенциал разработки
	

	5.
	Стадия разработки
	

	6.
	Срок доведения разработки до готового продукта
	

	7.
	Организация выполнения проекта
	

	8.
	Соответствие инвестиционного проекта стратегическим направлениям социально-экономического развития Республики Бурятия
	

	9.
	Степень готовности проекта
	

	Финансовая оценка проекта


	10.
	Общая стоимость проекта, тыс. руб.
.
	


	
	
	
	
	

	Дата
	
	Подпись
	
	Ф.И.О
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